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1. Executive Summary

NextGen IT Solutions GmbH plant ab April 2026 den Launch von OpenClaw Enterprise als Managed AI Service für den deutschen Mittelstand. Der Businessplan prognostiziert einen Break-Even in Monat 8 (November 2026), ARR 300.000 EUR zum Jahresende 2026 und ARR 900.000 EUR Ende 2027.

2. Startkapitalbedarf

	Kostenposition
	Einmalig
	Monatlich
	6-Monats-Total

	IT-Infrastruktur (Hetzner, Domains, SSL)
	2.000 EUR
	800 EUR
	6.800 EUR

	Rechtsanwalt (AGB, AVV, AI Act, §203)
	7.000 EUR
	0 EUR
	7.000 EUR

	LLM API-Kosten (Testing + Piloten)
	0 EUR
	300 EUR
	1.800 EUR

	DevOps-Freelancer (Teilzeit, Setup-Phase)
	0 EUR
	3.000 EUR
	18.000 EUR

	Marketing (Website, LinkedIn-Ads)
	3.000 EUR
	1.500 EUR
	12.000 EUR

	WhatsApp Business API Setup
	500 EUR
	50 EUR
	800 EUR

	Sonstiges (Tools, Versicherungen, Meta-Audit)
	1.000 EUR
	600 EUR
	4.600 EUR

	GESAMT STARTKAPITALBEDARF
	13.500 EUR
	6.250 EUR
	51.000 EUR



3. Cashflow-Prognose 2026 (April–Dezember)

	
	Apr
	Mai
	Jun
	Jul
	Aug
	Sep
	Okt
	Nov
	Dez

	Kunden #
	0
	1
	3
	5
	7
	10
	14
	17
	20

	MRR (EUR)
	0
	1.500
	4.500
	7.500
	10.500
	15.000
	21.000
	25.500
	30.000

	Ausgaben (EUR)
	13.500
	6.250
	6.500
	7.000
	7.500
	8.000
	8.500
	9.000
	9.500

	Cashflow (EUR)
	-13.500
	-4.750
	-2.000
	+500
	+3.000
	+7.000
	+12.500
	+16.500
	+20.500



Break-Even: Monat Juli 2026 (Monat 4 nach Launch) — früher als ursprünglich geschätzt da Paket-Mix günstiger.

4. 3-Jahres-Szenarien

	Szenario
	Kunden E2026
	ARR 2026
	ARR 2027
	ARR 2028

	Optimistisch (5% Churn/Jahr)
	25
	360.000 EUR
	1.080.000 EUR
	2.400.000 EUR

	Base Case (15% Churn/Jahr)
	20
	300.000 EUR
	900.000 EUR
	1.800.000 EUR

	Konservativ (25% Churn/Jahr)
	15
	220.000 EUR
	600.000 EUR
	1.100.000 EUR



5. Finanzierungsstrategie

1. Eigenkapital NextGen GmbH: 50.000 EUR aus bestehenden Rücklagen für Phase 1
1. KfW StartGeld (max. 125.000 EUR, 80% Haftungsfreistellung): Antrag Q2 2026 über Hausbank Sparkasse Stuttgart
1. Digitalbonus BW: Bis 50% auf Softwareentwicklungskosten, max. 50.000 EUR — Antrag Q2 2026
1. Angel-Investor (optional): Erst nach validiertem PMF mit 15+ Kunden, Bewertung 4–5× ARR
1. DATEV-Setup: Kontenrahmen SKR04, separates Erlöskonto für SaaS-Subscriptions (8400er), monatliche Abgrenzungsbuchungen
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